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Program

08.30-09.00 Rejestracja uczestnikow

09.00-09.15 Inauguracja seminarium i wprowadzenie

Kujawsko-Pomorskie Centrum Obstugi Inwestoréow i Eksporterow (K-PCOIE) jako regionalna
instytucja wspierajaca eksporterow

Przedstawiciel Wydziatu Rozwoju Gospodarczego, Urzgd Marszatkowski w Toruniu
09.15-10.15 1. Bezpieczny eksport

Joanna Kowalska - Sales Manager, IFIS Finance, Piotr Osipiuk - Manager Credit Assessment Department, IFIS Finance

e Rodzaje ryzyk w handlu miedzynarodowym.
e Dziatania prewencyjne zwiekszajgce bezpieczenstwo obrotu w handlu zagranicznym.

—  Zrédta informacji o zagranicznych rynkach i partnerach handlowych.
—  Znaczenie dokumentéw handlowych w transakcjach handlu zagranicznego.

II. Wybrane formy rozliczen miedzynarodowych i sposoby ograniczania ryzyka
transakcyjnego
e Gwarancja bankowa w obrocie zagranicznym.
e Inkaso jako najprostsza forma rozliczenia transakcji eksportowej.
e |stota i przebieg akredytywy dokumentowej.
e  Formy zagranicznych kredytéw kupieckich i kredytow bankowych.

10.15-10.30 Przerwa kawowa i networking

10.30-12.00 III. Faktoring jako metoda finansowania i zapewnienia bezpieczenstwa obrotu w handiu
zagranicznym

Joanna Kowalska - Sales Manager, IFIS Finance, Piotr Osipiuk - Manager Credit Assessment Department, IFIS Finance

e  Pojecie faktoringu i przestanki dla jego stosowania.

e Przebieg transakcji faktoringowe;.

e Rodzaje faktoringu i wykup wierzytelnosci niewymagalnych.

e  Kredyt bankowy a faktoring.

e  Korzysci wynikajgce ze stosowania faktoringu w finansowaniu eksportu.
e  Faktoring w praktyce (procedury, wymogi, koszty).

Iv. Faktoring w sytuacji niewyptacalnosci kontrahenta.
e Niewyptacalnos¢ kontrahenta - konsekwencje dla Twojej firmy.
e Ochrona ubezpieczeniowa i warunki wyptaty odszkodowania.



12.00-13.00 Workshop z Bisnode Polska: Ocena wiarygodnosci potencjalnego partnera biznesowego
Paulina Lewandowska, Kierownik ds. klientéw, Bisnode Polska

Minimalizuj ryzyko finansowe, oceniajgc stabilno$¢ i kondycje finansowg firm. Wspélnie odpowiemy m.in. na pytania:
e jak sprawdzi¢ czy partner handlowy jest wiarygodny?
e czy mozna odpowiednio wczesniej przewidziec, ze kontrahent przestanie ptaci¢ na czas?
e w jaki sposéb sprawdzi¢ zmiany w ryzyku wspotpracy z firmag?
e jak dowiedzie¢ o zmianach w sktadzie kierownictwa i powigzaniach przedsiebiorstwa?

Kontakt w sprawie seminarium:

Kujawsko-Pomorskie Centrum Obstugi Inwestoréow i Eksporteréw
K_:OIG e-mail: eksport@kujawsko-pomorskie.pl, tel. 56 62 18 751.



https://kujawskopomorskie.trade.gov.pl/pl/jesli-eksportujesz/pomoc/1755,kontakt.html
mailto:eksport@kujawsko-pomorskie.pl

